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FINFIRE - DIE DIGITALE o
TRANSFORMATION

Alle Top-Vorteile der Netfonds-Maklerplattform ‘I'_

Netfonds Gruppe *

WIR LEBEN BERATUNG



I \X/IR STELLEN UNS VOR

»MEHR VERTRAUEN UND RESPEKT,
WEIL KEINE BANK IM RUCKEN STEHT<«

NFS-Partner im Portrat: Boris Bochnig, BB&V Investment Consulting

Nach 25 Jahren als Berater im Private

Banking und im Wealth Management . @
. Boris Bochnig:

bei der Dresdner Bank/Commerzbank Griinder der

AG, Sal. Oppenheim und zuletzt beim BB&V Invest-

Bankhaus Lampe hat sich Boris Bochnig ment Consul-

selbststandig gemacht. Partner und i Gmb.H'

Partnerim

Haftungsdach seines 2020 gegriinde- Haftungsdach

ten Unternehmens BB&V Investment der Netfonds

Consulting GmbH ist die NFS Netfonds Gruppe

Financial Service GmbH.

,Um meinen hohen fachlichen Anspruch

verwirklichen zu konnen, wollte ich mich

voll und ganz auf die Beratung meiner

Kundinnen und Kunden konzentrieren

und ihnen optimal strukturierte Portfo-

lios anbieten. Uber das Haftungsdach

und die NFS Hamburger Vermdgen

konnte der regulatorische Rahmen fiir

diesen Ansatz ohne Komplikationen

realisiert werden. Der administrative

Aufwand in der Zusammenarbeit ist
ubersichtlich und kundenfreundlich
gelost. Die Hamburger Gberwachen den
Beratungsprozess wie im Private Ban-
king einer Bank — mit dem Unterschied,
dass Netfonds keine eigenen Konten
verwaltet”, so Bochnig. Die Kontinuitat in
der Betreuung und Verwaltung ist somit
gewahrleistet.

Unabhangige Beratung im Fokus

Die einzige Umstellung besteht darin,
dass die Kunden ihre Wertpapierdepots
jetzt bei einer Direktbank fiihren. ,Ein ab-
soluter Pluspunkt ist fir mich, dass ich
jetzt bankenunabhangig beraten kann. gesamte Klaviatur alleine spielt, hat man  In der Beratung zu Vermdgensverwal-
AuBerdem war es mir wichtig, mit einem  eine ganz andere Verantwortung, da fiih-  tungsstrategien nutzt er die Dienst-
professionellen Partner eine langfristige le ich mich beim Marktfiihrer Netfonds leistung und die Infrastruktur des
Perspektive zu haben. Wenn man die gut aufgehoben”, ergdnzt Bochnig. Vermogensverwalters NFS Hamburger
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Vermaogen. Aus Erfahrung weill Boch-
nig, wie wichtig eine breite Streuung fir
den langfristigen Erfolg einer Strategie
ist: ,Die Portfolios der Kundinnen und
Kunden sollen auch schwierige Markt-
phasen iberstehen konnen. Als Berater
der Vermogensverwaltung habe ich die
Maoglichkeit, in einem vorgegebenen
Ermessensrahmen neue Impulse zu
setzen und eigene Ideen einzubringen,
wie etwa die Umsetzung iiber kostenef-
fiziente borsengehandelte Indexfonds
oder den Einsatz nachhaltiger Invest-
mentthemen. Aus meiner jahrelangen
Kapitalmarkterfahrung weil ich, dass
ein systematischer Ansatz langfristig
erfolgreicher ist als der Versuch, den
Markt durch Timing zu schlagen.”

Kunden unterstiitzten

die Selbststandigkeit

Der Schritt in die Selbststandigkeit ist
Bochnig nicht schwergefallen. Er hatte
schon immer den Wunsch, sich spater
als Berater selbststandig zu machen.
Gute Erfahrungen bei vorherigen
Bankenwechseln bestarkten ihn darin:
.Meine Kundinnen und Kunden haben
mich bei meinen Entscheidungen immer
positiv begleitet. Die langjahrige ver-
trauensvolle Zusammenarbeit ist dafr
sicher auschlaggebend.”

Entsprechend wurde auch der jlings-

te Wechsel aufgenommen: ,Ich habe
durchweg sehr positive Resonanz er-
halten. Vertrauen und Respekt in meine
Beratung sind jetzt sogar noch grof3er
geworden, weil ich eigenverantwort-
lich, also ohne Bank im Ricken, agiere.
Das finden die Kundinnen und Kunden
gut’, erlautert Bochnig. Einige seiner
Kundenbeziehungen bestehen bereits
seit Beginn seiner 25-jahrigen Berater-
tatigkeit. ,Gegenseitiges Vertrauen ist
enorm wichtig, mit der Zeit lernt man
sich gut kennen und weil dann auch,
was die Kundinnen und Kunden wirklich
brauchen.”

Auf Grundlage seiner eigenen Strate-
gie gibt Bochnig Empfehlungen an die
Vermogensverwaltung, die diese dann
nach eingehender Priifung umsetzt.

Die hohe Professionalitat und Service-
orientierung beim NFS Haftungsdach
und in der Vermogensverwaltung sind
ihm dabei besonders wichtig: ,Netfonds
ist fir mich ein Finanzdienstleister, der
alles das, was eingehalten werden muss,
anbietet. Ich bin quasi als Private Banker
bei Netfonds angebunden.”

Neben seinen drei WELTPORTFOLIO-
Strategien betreut Bochnig auRerdem
mehrere groBe Individual-Mandate mit
spezifischen Anlagestrategien. Den
Aufbau seiner Unternehmenswebsite
www.bbundv.de hat er gezielt kunden-

»Aus jahrelanger Erfahrung
weiB ich: Ein systematischer
Ansatz ist langfristig
erfolgreicher als der
Versuch, den Markt durch
Timing zu schlagen.«

freundlich gestaltet, mit klaren Informa-
tionen und umfangreichen Servicean-
geboten. So kdnnen seine Mandanten
beispielsweise mit einem Passwort die
Informationen zu ihrem Portfolio selbst
abrufen und flr sich abspeichern oder
ausdrucken.

Per Empfehlung zum Haftungsdach
Den Weg zur NFS Netfonds hat er Giber
zwei ehemalige Kollegen gefunden, die
bereits seit 2017 unter dem Haftungs-
dach der NFS Netfonds agieren und ihm
die Zusammenarbeit empfohlen hatten.
Auf einem Beratertag in Hamburg knipf-
te Bochnig erste Kontakte und hat sich
schnell eingefunden. ,Der administrative

WIR STELLEN UNS VOR

Aufwand mit der Firmengrindung ist
erst mal viel, geht dann aber dank der
kompetenten Hilfestellung aus Hamburg
schnell in der Umsetzung, da muss man
einmal durch. Ich nehme auch gerne die
Weiterbildungsangebote von Netfonds
in Anspruch, so kann ich meine Credit
Points sammeln und bekomme zudem
Input von anderen Anbietern, wie zum
Beispiel externen Fondsgesellschaften.”
Langfristige Zusammenarbeit und konti-
nuierliches Wachstum sind ihm auch fir
sein eigenes Unternehmen wichtig. Als
Anlageberater mit 25 Jahren Erfahrung
hat Bochnig nun mehr Zeit und Flexibili-
tat fur seine Kunden. Er kann sich noch
intensiver Kapitalmarktthemen widmen
und seine hohen Standards bei der Ent-
wicklung von Anlagestrategien effektiv
umsetzen.

L,Ein guter Berater braucht nicht nur
Fachwissen und Erfahrung, sondern
zeigt auch Verstandnis fur die Situ-
ation seiner Kundinnen und Kunden

und findet passende Losungen”, sagt
Bochnig. Nachdem er die BB&V Invest-
ment Consulting bereits erfolgreich an
den Start gebracht hat, ist er gerade
dabei, sein attraktives und nachhaltiges
Geschaftsmodell iber Empfehlungen,
gezielte MarketingmalRnahmen und
personelle Erweiterungen am Markt zu
etablieren und seinen Kundenstamm zu
vergrofiern.

Individuelle, transparente und personli-
che Beratung in Kombination mit einem
kompetenten Partner wie der NFS Net-
fonds, da ist sich Bochnig sicher, bildet
die optimale Basis fir eine erfolgreiche
unternehmerische Entwicklung. {¢

Kontakt

BB&V Investment Consulting GmbH
Unter den Linden 10
10117 Berlin

info@bbundv.de
Telefon: (0 30) 55 51 09 81
www.bbundv.de
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